ACADEMIA DE STUDII ECONOMICE DIN BUCURESTI
FACULTATEA DE RELATII ECONOMICE INTERNATIONALE

ADMITERE PENTRU PROGRAMELE DE STUDII DE MASTERAT — 2026
IN LIMBA ROMANA

VARIANTA Cl1

30 intrebari — 4 variante de raspuns dintre care 1 corect.
Punctaj: 100 puncte = 3 puncte fiecare intrebare + 10 puncte din oficiu

1. Teoria moderna a capitalului uman a fost dezvoltata inca din anii 1950, reprezentantii cei mai de
seamd fiind din grupul cercetdatorilor de la:

a) Universitatea Sorbona

b) Universitatea Oxford

¢) Universitatea din Chicago

d) Universitatea Uppsala

2. Care dintre urmadtoarele este un principiu care std la baza elaborarii Politicii Regionale a UE?
a) mobilitatii factorilor de productie

b) concentrarii

c) securitatii nationale

d) durabilitatii resurselor

3. Cum descrie manualul rezultatul strategiilor conflictuale de negociere?
a) crearea de valoare

b) castigul unei parti in detrimentul celeilalte

¢) gasirea unor solutii reciproc benefice

d) castiguri egale pentru ambele parti

4. Printre motivatiile internationalizarii firmelor se numara cele legate de:
a) atitudinea guvernelor

b) costuri

¢) economia subterana

d) economia de comanda
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5. In comparatiile internationale sunt avute in vedere mai multe categorii de indicatori, printre care
cei de:

a) potential apolitic

b) potential absolut

¢) potential artificial

d) potential non-economic

6. Care dintre urmatoarele acte legislative ale UE nu are caracter obligatoriu?
a) directiva

b) regulamentul

¢) decizia

d) avizul

7. Rolurile pe care fiecare dintre noi le joaca in economia mondiald se manifesta sub urmdtoarele
forme:

a) exclusiv producatori

b) exclusiv consumatori

c) exclusiv membri ai unei organizatii sau asociatii internationale

d) niciunul dintre celelalte rdspunsuri nu este corect

8. Cine reprezinta Uniunea Europeand in cadrul Organizatiei Mondiale a Comertului (OMC)?
a) Comisia Europeana

b) Parlamentul European

c¢) Banca Centrala Europeana

d) Consiliul European

9. Care este un concept fundamental al unei strategii de negociere integrativa?
a) concentrarea exclusiv pe castiguri pe termen scurt

b) asigurarea cd nu se fac concesii in timpul procesului

¢) maximizarea beneficiilor uneia dintre parti

d) crearea de valoare pentru a maximiza castigurile tuturor partilor implicate

10. Care dintre urmatoarele tari nu face parte din Spatiul Schengen?
a) Cipru

b) Danemarca

c) Austria

d) Suedia
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11. Cvasimonopolul initiativei legislative in cazul procedurii legislative ordinare (cunoscuta
anterior Tratatului de la Lisabona drept procedurad de codecizie) revine:

a) Consiliului European

b) Parlamentului European

c¢) Comisiei Europene

d) Curtii Europene de Justitie

12. Tehnica de negociere ,,in pachet” consta in:

a) abordarea de tip ,,asta nu pot hotéri eu”, care urmareste sa dezvaluie motivatiile prezumtive ale
celeilalte parti

b) transarea tratativelor in puncte distincte de negociere, care sunt discutate succesiv, ordonat si fara
divagatii

c) addugarea creativa de elemente (operatiuni noi sau alternative originale), cu scopul de a facilita
acordul si de a propune o noua intelegere

d) negocierea tuturor aspectelor privite ca un tot unitar

13. Realizarea treptata a Uniunii Vamale in cadrul Uniunii Europene nu a implicat una dintre
urmatoarele etape:

a) inlaturarea completd, dar treptatd, a altor bariere netarifare in calea relatiilor comerciale dintre
statele membre

b) inlaturarea completd, dar treptata, a restrictiilor cantitative in calea relatiilor comerciale dintre
statele membre

c) inldturarea completd, dar treptata, a taxelor vamale de import si export in relatiile comerciale
dintre statele membre

d) aplicarea principiului recunoasterii reciproce in sectoarele in care nu s-a realizat armonizarea in
cazul cerintelor de ordin tehnic

14. Dezvoltarea sectorului secundar implica:
a) regres tehnologic

b) cresterea productivitatii muncii

¢) eliminarea mecanizarii

d) mono-industrializare

15. Planul de analiza a guvernantei globale din perspectiva cadrului juridic aplicabil acesteia pune
accentul pe:

a) faptul ca tot mai multe segmente ale economiei internationale capatd o importanta dimensiune
transfrontaliera si necesita solutii negociate la nivelul unor organizatii internationale, acceptate prin
consens si dotate cu mecanismele care sa asigure corecta lor implementare

b) dimensiunea structural-institutionald a procesului

c) identificarea aspectelor dilematice, structurarea acestora in functie de un set de criterii de natura
normativa si gasirea raspunsurilor posibile in contextul in care se pozitioneaza fenomenul si este
plasat analistul acestuia

d) dimensiunea politica a procesului
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16. Compromisul reprezinta:

a) acordarea de concesii reciproce pentru a debloca tratativele

b) renuntarea unilaterala, de cétre una dintre parti, la una sau mai multe dintre pozitiile sustinute in
scopul credrii conditiilor pentru o intelegere

¢) o strategie de negociere

d) o stratagema

17. Identificati cele trei tactici de persuasiune utilizate in cazul unei negocieri cooperative:
a) recomandarea, apelul normativ pozitiv, recompensa

b) apelul normativ negativ, imperativul, amenintarea

c) avertismentul, promisiunea, disimularea informatiei

d) amenintarea, bluff-ul, disimularea informatiei

18. O orientare policentrica a unei societdti transnationale presupune:
a) impunerea conditiilor din tara cea mai dezvoltata

b) impunerea conditiilor din tara de origine

c) adaptarea la conditiile locale

d) impunerea conditiilor din tara cel mai putin dezvoltata

19. Conform manualului, cum a afectat criza economica din 2006-2007 din Statele Unite ale
Americii economia globala?

a) a avut un impact redus sau deloc asupra structurilor economice globale

b) a stabilizat pietele financiare prin interventii guvernamentale rapide

c) a avut ca rezultat o crestere temporara a comertului global

d) a influentat exporturile japoneze si a declansat o criza financiara in Islanda

20. Negocierea de tip win-win este una:
a) defensiva

b) conflictuala

¢) cooperativa

d) obiectiva

21. Tehnica de negociere ce presupune transarea tratativelor in puncte distincte de negociere, care
sunt discutate succesiv, ordonat si fara divagatii, este:

a) tehnica de negociere ,,punct cu punct”

b) tehnica extinderii

c) tehnica ,,celor patru trepte”

d) tehnica de negociere ,,in pachet”
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22. Membrii Parlamentului European:

a) sunt numiti de guvernele statelor membre

b) sunt alesi de cetatenii UE prin vot direct

¢) au un mandat de 4 ani

d) reprezinta Uniunea in negocierile pentru semnarea acordurilor internationale

23. A explodat dupa anii 1960:

a) numarul OIG-urilor

b) atat numarul OING-urilor, cét si al OIG-urilor

¢) numarul OING-urilor

d) niciunul dintre celelalte rdspunsuri nu este corect

24. Una dintre urmdtoarele tari nu este membra a zonei euro:
a) Lituania

b) Suedia

c¢) Slovenia

d) Slovacia

25. Consiliul UE este o entitate juridica unica ce se reuneste intr-un numar de formatiuni diferite, in
functie de subiectul discutat, iar acest numar este:

a) 12

b) 13

c) 10

d) 11

26. Intre principalii actori ai sistemului economiei mondiale apar urmdtoarele tipuri de fluxuri:
a) tarifare si paratarifare

b) transversale si longitudinale

c¢) comerciale, de persoane si monetar-financiare

d) naturale si institutionale

27. Tehnica ,,falsului pivot” se referd la:

a) declararea artificiala a unor puncte de discutie ca fiind extrem de importante, pentru care se
pastreaza pozitii ferme sau se solicitd concesii, cu scopul distragerii atentiei de la punctele cu
adevarat importante

b) abordarea de tip ,,asta nu pot hotéri eu”, care urmareste sa dezviluie motivatiile prezumtive ale
celeilalte parti

c¢) deblocarea negocierilor, aducand in discutie balanta dintre avantajele dobandite de catre partenerul
de negociere si concesiile facute de acesta

d) addugarea creativa de elemente (operatiuni noi sau alternative originale), cu scopul de a facilita
acordul si de a propune o noua intelegere
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28. Printre atributele statului, potrivit Conventiei de la Montevideo, se numara:
a) capacitatea de a intra in relatii cu alte state

b) absenta unui guvern

¢) un teritoriu vag definit

d) o populatie efemera

29. Economia mondiald apare ca o refea in care diferiti actori se dezvolta, opereaza si se
influenteaza reciproc, rezultand un sistem:

a) dependent si subconectat

b) interdependent si interconectat

c) independent si deconectat

d) interdependent si neconectat

30. Actiunile punctuale de valorificare a unor oportunitdti sau de raspuns la un context aparut in
cursul tratativelor reprezinta:

a) tehnici de negociere

b) strategii de negociere

c) stratageme

d) tactici de negociere
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ACADEMIA DE STUDII ECONOMICE DIN BUCURESTI
FACULTATEA DE RELATII ECONOMICE INTERNATIONALE

ADMITERE PENTRU PROGRAMELE DE STUDII DE MASTERAT — 2026
IN LIMBA ROMANA

VARIANTA C2

30 intrebari — 4 variante de raspuns dintre care 1 corect.
Punctaj: 100 puncte = 3 puncte fiecare intrebare + 10 puncte din oficiu

1. Tehnica de negociere ce presupune transarea tratativelor in puncte distincte de negociere, care
sunt discutate succesiv, ordonat i fara divagatii, este:

a) tehnica extinderii

b) tehnica de negociere ,,in pachet”

¢) tehnica de negociere ,,punct cu punct”

d) tehnica ,,celor patru trepte”

2. Compromisul reprezinta:

a) acordarea de concesii reciproce pentru a debloca tratativele

b) o stratagema

c) renuntarea unilaterald, de catre una dintre parti, la una sau mai multe dintre pozitiile sustinute in
scopul credrii conditiilor pentru o intelegere

d) o strategie de negociere

3. Conform manualului, cum a afectat criza economica din 2006-2007 din Statele Unite ale Americii
economia globala?

a) a influentat exporturile japoneze si a declansat o criza financiara in Islanda

b) a avut un impact redus sau deloc asupra structurilor economice globale

c) a stabilizat pietele financiare prin interventii guvernamentale rapide

d) a avut ca rezultat o crestere temporara a comertului global

4. Printre atributele statului, potrivit Conventiei de la Montevideo, se numara:
a) capacitatea de a intra in relatii cu alte state

b) o populatie efemera

¢) un teritoriu vag definit

d) absenta unui guvern
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5. Tehnica de negociere ,,in pachet” consta in:

a) abordarea de tip ,,asta nu pot hotéri eu”, care urméareste sa dezvaluie motivatiile prezumtive ale
celeilalte parti

b) adaugarea creativa de elemente (operatiuni noi sau alternative originale), cu scopul de a facilita
acordul si de a propune o noua intelegere

c) transarea tratativelor in puncte distincte de negociere, care sunt discutate succesiv, ordonat si fara
divagatii

d) negocierea tuturor aspectelor privite ca un tot unitar

6. Tehnica ,,falsului pivot” se referd la:

a) deblocarea negocierilor, aducand in discutie balanta dintre avantajele dobandite de catre partenerul
de negociere si concesiile facute de acesta

b) abordarea de tip ,,asta nu pot hotari eu”, care urmareste si dezvaluie motivatiile prezumtive ale
celeilalte parti

c¢) declararea artificiald a unor puncte de discutie ca fiind extrem de importante, pentru care se
pastreaza pozitii ferme sau se solicita concesii, cu scopul distragerii atentiei de la punctele cu
adevarat importante

d) addugarea creativa de elemente (operatiuni noi sau alternative originale), cu scopul de a facilita
acordul si de a propune o noua intelegere

7. Actiunile punctuale de valorificare a unor oportunitdti sau de raspuns la un context aparut in
cursul tratativelor reprezinta:

a) tactici de negociere

b) strategii de negociere

c) stratageme

d) tehnici de negociere

8. Identificati cele trei tactici de persuasiune utilizate in cazul unei negocieri cooperative:
a) recomandarea, apelul normativ pozitiv, recompensa

b) amenintarea, bluff-ul, disimularea informatiei

c¢) apelul normativ negativ, imperativul, amenintarea

d) avertismentul, promisiunea, disimularea informatiei

9. In comparatiile internationale sunt avute in vedere mai multe categorii de indicatori, printre care
cei de:

a) potential apolitic

b) potential absolut

¢) potential artificial

d) potential non-economic
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10. Negocierea de tip win-win este una:
a) obiectiva

b) cooperativa

c) defensiva

d) conflictuala

11. Una dintre urmdtoarele tari nu este membra a zonei euro:
a) Lituania

b) Suedia

c) Slovenia

d) Slovacia

12. Realizarea treptata a Uniunii Vamale in cadrul Uniunii Europene nu a implicat una dintre
urmatoarele etape:

a) aplicarea principiului recunoasterii reciproce in sectoarele 1n care nu s-a realizat armonizarea in
cazul cerintelor de ordin tehnic

b) inldturarea completa, dar treptata, a restrictiilor cantitative in calea relatiilor comerciale dintre
statele membre

c) inlaturarea completd, dar treptata, a altor bariere netarifare in calea relatiilor comerciale dintre
statele membre

d) inlaturarea completa, dar treptata, a taxelor vamale de import si export in relatiile comerciale
dintre statele membre

13. Dezvoltarea sectorului secundar implica:
a) regres tehnologic

b) eliminarea mecanizarii

c) cresterea productivitatii muncii

d) mono-industrializare

14. Teoria moderna a capitalului uman a fost dezvoltata incd din anii 1950, reprezentantii cei mai de
seamd fiind din grupul cercetdatorilor de la:

a) Universitatea Sorbona

b) Universitatea din Chicago

c¢) Universitatea Oxford

d) Universitatea Uppsala

15. Membrii Parlamentului European:

a) sunt numiti de guvernele statelor membre

b) sunt alesi de cetatenii UE prin vot direct

c) reprezintd Uniunea 1n negocierile pentru semnarea acordurilor internationale
d) au un mandat de 4 ani
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16. Care dintre urmatoarele tari nu face parte din Spatiul Schengen?
a) Danemarca

b) Suedia

c) Austria

d) Cipru

17. Cine reprezinta Uniunea Europeana in cadrul Organizatiei Mondiale a Comertului (OMC)?
a) Parlamentul European

b) Consiliul European

c¢) Comisia Europeana

d) Banca Centralda Europeana

18. O orientare policentrica a unei societati transnationale presupune:
a) impunerea conditiilor din tara cel mai putin dezvoltata

b) impunerea conditiilor din tara de origine

c) adaptarea la conditiile locale

d) impunerea conditiilor din tara cea mai dezvoltata

19. A explodat dupa anii 1960:

a) atat numarul OING-urilor, cat si al OIG-urilor

b) numarul OING-urilor

¢) numarul OIG-urilor

d) niciunul dintre celelalte raspunsuri nu este corect

20. Care este un concept fundamental al unei strategii de negociere integrativa?
a) maximizarea beneficiilor uneia dintre parti

b) asigurarea ca nu se fac concesii in timpul procesului

c) concentrarea exclusiv pe castiguri pe termen scurt

d) crearea de valoare pentru a maximiza castigurile tuturor partilor implicate

21. Economia mondiald apare ca o retea in care diferiti actori se dezvoltd, opereaza si se
influenteaza reciproc, rezultand un sistem:

a) interdependent si neconectat

b) independent si deconectat

¢) interdependent si interconectat

d) dependent si subconectat

22. Intre principalii actori ai sistemului economiei mondiale apar urmdtoarele tipuri de fluxuri:
a) tarifare si paratarifare

b) transversale si longitudinale

c) comerciale, de persoane si monetar-financiare

d) naturale si institutionale
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23. Printre motivatiile internationalizarii firmelor se numara cele legate de:
a) atitudinea guvernelor

b) costuri

¢) economia subterana

d) economia de comanda

24. Cvasimonopolul initiativei legislative in cazul procedurii legislative ordinare (cunoscuta
anterior Tratatului de la Lisabona drept procedurad de codecizie) revine:

a) Curtii Europene de Justitie

b) Consiliului European

c¢) Parlamentului European

d) Comisiei Europene

25. Care dintre urmdtoarele acte legislative ale UE nu are caracter obligatoriu?
a) regulamentul

b) decizia

c) directiva

d) avizul

26. Rolurile pe care fiecare dintre noi le joacd in economia mondiala se manifesta sub urmdtoarele
forme:

a) exclusiv membri ai unei organizatii sau asociatii internationale

b) niciunul dintre celelalte raspunsuri nu este corect

¢) exclusiv producatori

d) exclusiv consumatori

27. Planul de analiza a guvernantei globale din perspectiva cadrului juridic aplicabil acesteia pune
accentul pe:

a) dimensiunea politica a procesului

b) dimensiunea structural-institutionald a procesului

c) identificarea aspectelor dilematice, structurarea acestora in functie de un set de criterii de natura
normativa si gasirea raspunsurilor posibile in contextul in care se pozitioneaza fenomenul si este
plasat analistul acestuia

d) faptul ca tot mai multe segmente ale economiei internationale capatd o importantd dimensiune
transfrontalierd si necesita solutii negociate la nivelul unor organizatii internationale, acceptate prin
consens si dotate cu mecanismele care sa asigure corecta lor implementare
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28. Care dintre urmdtoarele este un principiu care sta la baza elaborarii Politicii Regionale a UE?
a) durabilitatii resurselor

b) mobilitatii factorilor de productie
¢) concentrarii
d) securitatii nationale

29. Cum descrie manualul rezultatul strategiilor conflictuale de negociere?
a) castigul unei parti in detrimentul celeilalte

b) crearea de valoare

¢) gasirea unor solutii reciproc benefice

d) castiguri egale pentru ambele parti

30. Consiliul UE este o entitate juridicd unicd ce se reuneste intr-un numadr de formatiuni diferite, in
functie de subiectul discutat, iar acest numadr este:

a) 11

b) 13

c) 12

d) 10
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ACADEMIA DE STUDII ECONOMICE DIN BUCURESTI
FACULTATEA DE RELATII ECONOMICE INTERNATIONALE

ADMITERE PENTRU PROGRAMELE DE STUDII DE MASTERAT — 2026
IN LIMBA ROMANA

VARIANTA C3

30 intrebari — 4 variante de raspuns dintre care 1 corect.
Punctaj: 100 puncte = 3 puncte fiecare intrebare + 10 puncte din oficiu

1. Actiunile punctuale de valorificare a unor oportunitati sau de raspuns la un context aparut in
cursul tratativelor reprezinta:

a) tehnici de negociere

b) tactici de negociere

c) strategii de negociere

d) stratagema

2. Dezvoltarea sectorului secundar implica:
a) eliminarea mecanizarii

b) cresterea productivitatii muncii

¢) mono-industrializare

d) regres tehnologic

3. Membrii Parlamentului European:

a) reprezintd Uniunea 1n negocierile pentru semnarea acordurilor internationale
b) sunt numiti de guvernele statelor membre

c) sunt alesi de cetatenii UE prin vot direct

d) au un mandat de 4 ani

4. Economia mondiala apare ca o retea in care diferiti actori se dezvolta, opereaza si se influenteaza
reciproc, rezultand un sistem:

a) interdependent si neconectat

b) independent si deconectat

c) interdependent si interconectat

d) dependent si subconectat
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5. Una dintre urmatoarele tari nu este membra a zonei euro:
a) Suedia

b) Lituania

c) Slovenia

d) Slovacia

6. Care dintre urmatoarele acte legislative ale UE nu are caracter obligatoriu?
a) decizia

b) avizul

c¢) regulamentul

d) directiva

7. Printre motivatiile internationalizarii firmelor se numadra cele legate de:
a) economia subterana

b) economia de comanda

¢) costuri

d) atitudinea guvernelor

8. Printre atributele statului, potrivit Conventiei de la Montevideo, se numara:
a) absenta unui guvern

b) un teritoriu vag definit

c) capacitatea de a intra in relatii cu alte state

d) o populatie efemera

9. Care este un concept fundamental al unei strategii de negociere integrativa?
a) asigurarea cd nu se fac concesii in timpul procesului

b) maximizarea beneficiilor uneia dintre parti

c) crearea de valoare pentru a maximiza castigurile tuturor partilor implicate

d) concentrarea exclusiv pe castiguri pe termen scurt

10. Realizarea treptata a Uniunii Vamale in cadrul Uniunii Europene nu a implicat una dintre
urmadtoarele etape:

a) inlaturarea completd, dar treptata, a altor bariere netarifare in calea relatiilor comerciale dintre
statele membre

b) aplicarea principiului recunoasterii reciproce in sectoarele in care nu s-a realizat armonizarea in
cazul cerintelor de ordin tehnic

c) inlaturarea completd, dar treptata, a restrictiilor cantitative in calea relatiilor comerciale dintre
statele membre

d) inlaturarea completa, dar treptata, a taxelor vamale de import si export in relatiile comerciale
dintre statele membre
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11. Teoria moderna a capitalului uman a fost dezvoltata inca din anii 1950, reprezentantii cei mai de
seamd fiind din grupul cercetatorilor de la:

a) Universitatea Sorbona

b) Universitatea Uppsala

c¢) Universitatea Oxford

d) Universitatea din Chicago

12. Rolurile pe care fiecare dintre noi le joaca in economia mondiala se manifesta sub urmatoarele
forme:

a) niciunul dintre celelalte raspunsuri nu este corect

b) exclusiv consumatori

¢) exclusiv membri ai unei organizatii sau asociatii internationale

d) exclusiv producatori

13. Care dintre urmatoarele este un principiu care sta la baza elaborarii Politicii Regionale a UE?
a) concentrarii

b) mobilitatii factorilor de productie

c) durabilitatii resurselor

d) securitatii nationale

14. Identificati cele trei tactici de persuasiune utilizate in cazul unei negocieri cooperative:
a) amenintarea, bluff-ul, disimularea informatiei

b) apelul normativ negativ, imperativul, amenintarea

¢) avertismentul, promisiunea, disimularea informatiei

d) recomandarea, apelul normativ pozitiv, recompensa

15. Tehnica de negociere ,,in pachet” constd in:

a) addugarea creativa de elemente (operatiuni noi sau alternative originale), cu scopul de a facilita
acordul si de a propune o noua intelegere

b) transarea tratativelor in puncte distincte de negociere, care sunt discutate succesiv, ordonat si fara
divagatii

¢) negocierea tuturor aspectelor privite ca un tot unitar

d) abordarea de tip ,,asta nu pot hotari eu”, care urmareste sd dezvaluie motivatiile prezumtive ale
celeilalte parti

16. Negocierea de tip win-win este una:
a) defensiva

b) conflictuala

c) obiectiva

d) cooperativa
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17. Care dintre urmatoarele tari nu face parte din Spatiul Schengen?
a) Cipru

b) Suedia

c¢) Danemarca

d) Austria

18. Cine reprezinta Uniunea Europeana in cadrul Organizatiei Mondiale a Comertului (OMC)?
a) Banca Centrald Europeana

b) Comisia Europeana

c¢) Parlamentul European

d) Consiliul European

19. Tehnica ,,falsului pivot” se referd la:

a) deblocarea negocierilor, aducand 1n discutie balanta dintre avantajele dobandite de catre partenerul
de negociere si concesiile facute de acesta

b) adaugarea creativa de elemente (operatiuni noi sau alternative originale), cu scopul de a facilita
acordul si de a propune o noua intelegere

c) abordarea de tip ,,asta nu pot hotari eu”, care urmareste sa dezvaluie motivatiile prezumtive ale
celeilalte parti

d) declararea artificiala a unor puncte de discutie ca fiind extrem de importante, pentru care se
pastreaza pozitii ferme sau se solicita concesii, cu scopul distragerii atentiei de la punctele cu
adevarat importante

20. Cum descrie manualul rezultatul strategiilor conflictuale de negociere?
a) gasirea unor solutii reciproc benefice

b) crearea de valoare

c) castigul unei parti in detrimentul celeilalte

d) castiguri egale pentru ambele parti

21. In comparatiile internationale sunt avute in vedere mai multe categorii de indicatori, printre
care cei de:

a) potential apolitic

b) potential absolut

¢) potential non-economic

d) potential artificial

22. Tehnica de negociere ce presupune transarea tratativelor in puncte distincte de negociere, care
sunt discutate succesiv, ordonat i fara divagatii, este:

a) tehnica extinderii

b) tehnica de negociere ,,punct cu punct”

¢) tehnica ,,celor patru trepte”

d) tehnica de negociere ,,in pachet”
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23. Cvasimonopolul initiativei legislative in cazul procedurii legislative ordinare (cunoscutd
anterior Tratatului de la Lisabona drept procedurad de codecizie) revine:

a) Comisiei Europene

b) Parlamentului European

c¢) Consiliului European

d) Curtii Europene de Justitie

24. Intre principalii actori ai sistemului economiei mondiale apar urmdtoarele tipuri de fluxuri:
a) comerciale, de persoane si monetar-financiare

b) tarifare si paratarifare

c) transversale si longitudinale

d) naturale si institutionale

25. Planul de analiza a guvernantei globale din perspectiva cadrului juridic aplicabil acesteia pune
accentul pe:

a) dimensiunea politicd a procesului

b) dimensiunea structural-institutionald a procesului

c) identificarea aspectelor dilematice, structurarea acestora in functie de un set de criterii de natura
normativa si gasirea raspunsurilor posibile in contextul in care se pozitioneaza fenomenul si este
plasat analistul acestuia

d) faptul ca tot mai multe segmente ale economiei internationale capatd o importantd dimensiune
transfrontaliera si necesita solutii negociate la nivelul unor organizatii internationale, acceptate prin
consens si dotate cu mecanismele care sa asigure corecta lor implementare

26. Consiliul UE este o entitate juridicd unicd ce se reuneste intr-un numar de formatiuni diferite, in
functie de subiectul discutat, iar acest numadr este:

a) 11

b) 12

c)13

d) 10

27. O orientare policentricd a unei societdti transnationale presupune:
a) impunerea conditiilor din tara cel mai putin dezvoltata

b) impunerea conditiilor din tara cea mai dezvoltata

c) adaptarea la conditiile locale

d) impunerea conditiilor din tara de origine
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28. A explodat dupa anii 1960:

a) niciunul dintre celelalte raspunsuri nu este corect
b) numarul OIG-urilor

c) atat numarul OING-urilor, cat si al OIG-urilor

d) numarul OING-urilor

29. Compromisul reprezinta:

a) o stratagema

b) o strategie de negociere

¢) renuntarea unilaterald, de catre una dintre parti, la una sau mai multe dintre pozitiile sustinute in
scopul credrii conditiilor pentru o intelegere

d) acordarea de concesii reciproce pentru a debloca tratativele

30. Conform manualului, cum a afectat criza economica din 2006-2007 din Statele Unite ale
Americii economia globala?

a) a influentat exporturile japoneze si a declansat o criza financiara in Islanda

b) a stabilizat pietele financiare prin interventii guvernamentale rapide

c) a avut ca rezultat o crestere temporara a comertului global

d) a avut un impact redus sau deloc asupra structurilor economice globale
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ACADEMIA DE STUDII ECONOMICE DIN BUCURESTI
FACULTATEA DE RELATII ECONOMICE INTERNATIONALE

ADMITERE PENTRU PROGRAMELE DE STUDII DE MASTERAT — 2026
IN LIMBA ROMANA

VARIANTA C4

30 intrebari — 4 variante de raspuns dintre care 1 corect.
Punctaj: 100 puncte = 3 puncte fiecare intrebare + 10 puncte din oficiu

1. Cine reprezinta Uniunea Europeand in cadrul Organizatiei Mondiale a Comertului (OMC)?
a) Banca Centrald Europeana

b) Parlamentul European

¢) Consiliul European

d) Comisia Europeana

2. Dezvoltarea sectorului secundar implica:
a) mono-industrializare

b) cresterea productivitatii muncii

¢) eliminarea mecanizarii

d) regres tehnologic

3. Printre motivatiile internationalizarii firmelor se numara cele legate de:
a) atitudinea guvernelor

b) economia de comanda

¢) economia subterana

d) costuri

4. Care dintre urmdtoarele tari nu face parte din Spatiul Schengen?
a) Danemarca

b) Suedia

c¢) Cipru

d) Austria
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5. Teoria moderna a capitalului uman a fost dezvoltatd inca din anii 1950, reprezentantii cei mai de
seamd fiind din grupul cercetatorilor de la:

a) Universitatea din Chicago

b) Universitatea Uppsala

¢) Universitatea Sorbona

d) Universitatea Oxford

6. Rolurile pe care fiecare dintre noi le joacd in economia mondiala se manifesta sub urmdtoarele
forme:

a) niciunul dintre celelalte raspunsuri nu este corect

b) exclusiv membri ai unei organizatii sau asociatii internationale

¢) exclusiv producatori

d) exclusiv consumatori

7. Economia mondiald apare ca o retea in care diferiti actori se dezvoltd, opereaza si se influenteaza
reciproc, rezultand un sistem:

a) interdependent si neconectat

b) dependent si subconectat

c) independent si deconectat

d) interdependent si interconectat

8. Cvasimonopolul initiativei legislative in cazul procedurii legislative ordinare (cunoscutd anterior
Tratatului de la Lisabona drept procedura de codecizie) revine:

a) Curtii Europene de Justitie

b) Consiliului European

c¢) Parlamentului European

d) Comisiei Europene

9. Intre principalii actori ai sistemului economiei mondiale apar urmdtoarele tipuri de fluxuri:
a) naturale si institutionale

b) comerciale, de persoane si monetar-financiare

c) transversale si longitudinale

d) tarifare si paratarifare

10. Actiunile punctuale de valorificare a unor oportunitdti sau de raspuns la un context aparut in
cursul tratativelor reprezinta:

a) strategii de negociere

b) tehnici de negociere

c) tactici de negociere

d) stratageme
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11. Compromisul reprezinta:

a) acordarea de concesii reciproce pentru a debloca tratativele

b) renuntarea unilaterala, de catre una dintre parti, la una sau mai multe dintre pozitiile sustinute in
scopul credrii conditiilor pentru o intelegere

¢) o strategie de negociere

d) o stratagema

12. Care este un concept fundamental al unei strategii de negociere integrativa?
a) crearea de valoare pentru a maximiza castigurile tuturor partilor implicate

b) maximizarea beneficiilor uneia dintre parti

c) concentrarea exclusiv pe castiguri pe termen scurt

d) asigurarea ca nu se fac concesii in timpul procesului

13. Tehnica de negociere ,,in pachet” consta in:

a) addugarea creativa de elemente (operatiuni noi sau alternative originale), cu scopul de a facilita
acordul si de a propune o noua intelegere

b) abordarea de tip ,,asta nu pot hotari eu”, care urmareste sa dezvaluie motivatiile prezumtive ale
celeilalte parti

¢) negocierea tuturor aspectelor privite ca un tot unitar

d) transarea tratativelor in puncte distincte de negociere, care sunt discutate succesiv, ordonat si fara
divagatii

14. Realizarea treptata a Uniunii Vamale in cadrul Uniunii Europene nu a implicat una dintre
urmdtoarele etape:

a) inlaturarea completd, dar treptata, a restrictiilor cantitative in calea relatiilor comerciale dintre
statele membre

b) inlaturarea completd, dar treptata, a altor bariere netarifare in calea relatiilor comerciale dintre
statele membre

c) inlaturarea completd, dar treptata, a taxelor vamale de import si export in relatiile comerciale
dintre statele membre

d) aplicarea principiului recunoasterii reciproce in sectoarele in care nu s-a realizat armonizarea in
cazul cerintelor de ordin tehnic

15. Cum descrie manualul rezultatul strategiilor conflictuale de negociere?
a) gasirea unor solutii reciproc benefice

b) castigul unei parti in detrimentul celeilalte

c) crearea de valoare

d) castiguri egale pentru ambele parti
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16. In comparatiile internationale sunt avute in vedere mai multe categorii de indicatori, printre
care cei de:

a) potential absolut

b) potential artificial

¢) potential non-economic

d) potential apolitic

17. Printre atributele statului, potrivit Conventiei de la Montevideo, se numara:
a) absenta unui guvern

b) o populatie efemera

c) capacitatea de a intra in relatii cu alte state

d) un teritoriu vag definit

18. Tehnica ,,falsului pivot” se refera la:

a) declararea artificiald a unor puncte de discutie ca fiind extrem de importante, pentru care se
pastreaza pozitii ferme sau se solicita concesii, cu scopul distragerii atentiei de la punctele cu
adevarat importante

b) abordarea de tip ,,asta nu pot hotari eu”, care urmareste sa dezvaluie motivatiile prezumtive ale
celeilalte parti

c) adaugarea creativa de elemente (operatiuni noi sau alternative originale), cu scopul de a facilita
acordul si de a propune o noua intelegere

d) deblocarea negocierilor, aducand in discutie balanta dintre avantajele dobandite de catre
partenerul de negociere si concesiile facute de acesta

19. Identificati cele trei tactici de persuasiune utilizate in cazul unei negocieri cooperative:
a) amenintarea, bluff-ul, disimularea informatiei

b) apelul normativ negativ, imperativul, amenintarea

c) avertismentul, promisiunea, disimularea informatiei

d) recomandarea, apelul normativ pozitiv, recompense

20. Consiliul UE este o entitate juridicd unicd ce se reuneste intr-un numar de formatiuni diferite, in
functie de subiectul discutat, iar acest numar este:

a) 12

b) 10

c)13

d) 11
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21. Tehnica de negociere ce presupune transarea tratativelor in puncte distincte de negociere, care
sunt discutate succesiv, ordonat si fara divagatii, este:

a) tehnica de negociere ,,punct cu punct”

b) tehnica de negociere ,,in pachet”

c) tehnica ,,celor patru trepte”

d) tehnica extinderii

22. Care dintre urmdtoarele este un principiu care sta la baza elaborarii Politicii Regionale a UE?
a) mobilitatii factorilor de productie

b) securitatii nationale

c) durabilitatii resurselor

d) concentrarii

23. Planul de analiza a guvernantei globale din perspectiva cadrului juridic aplicabil acesteia pune
accentul pe:

a) dimensiunea politicd a procesului

b) dimensiunea structural-institutionald a procesului

c) identificarea aspectelor dilematice, structurarea acestora in functie de un set de criterii de natura
normativa si gasirea raspunsurilor posibile in contextul in care se pozitioneaza fenomenul si este
plasat analistul acestuia

d) faptul ca tot mai multe segmente ale economiei internationale capatd o importantd dimensiune
transfrontaliera si necesita solutii negociate la nivelul unor organizatii internationale, acceptate prin
consens si dotate cu mecanismele care sd asigure corecta lor implementare

24. O orientare policentricd a unei societdti transnationale presupune:
a) impunerea conditiilor din tara de origine

b) adaptarea la conditiile locale

¢) impunerea conditiilor din tara cea mai dezvoltata

d) impunerea conditiilor din tara cel mai putin dezvoltata

25. Care dintre urmatoarele acte legislative ale UE nu are caracter obligatoriu?
a) regulamentul

b) directiva

c) avizul

d) decizia

26. Membrii Parlamentului European:

a) au un mandat de 4 ani

b) sunt alesi de cetatenii UE prin vot direct

c¢) sunt numiti de guvernele statelor membre

d) reprezinta Uniunea in negocierile pentru semnarea acordurilor internationale
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27. Negocierea de tip win-win este una:
a) conflictuala

b) cooperativa

c) defensiva

d) obiectiva

28. Una dintre urmatoarele tari nu este membra a zonei euro:
a) Lituania

b) Slovacia

c¢) Suedia

d) Slovenia

29. A explodat dupa anii 1960:

a) numarul OING-urilor

b) numarul OIG-urilor

c¢) atat numarul OING-urilor, cét si al OIG-urilor

d) niciunul dintre celelalte raspunsuri nu este corect

30. Conform manualului, cum a afectat criza economica din 2006-2007 din Statele Unite ale
Americii economia globala?

a) a avut un impact redus sau deloc asupra structurilor economice globale

b) a avut ca rezultat o crestere temporara a comertului global

c) a influentat exporturile japoneze si a declansat o criza financiara in Islanda

d) a stabilizat pietele financiare prin interventii guvernamentale rapide
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ACADEMIA DE STUDII ECONOMICE DIN BUCURESTI
FACULTATEA DE RELATII ECONOMICE INTERNATIONALE

ADMITERE PENTRU PROGRAMELE DE STUDII DE MASTERAT — 2026
IN LIMBA ROMANA

VARIANTA C5

30 intrebari — 4 variante de raspuns dintre care 1 corect.
Punctaj: 100 puncte = 3 puncte fiecare intrebare + 10 puncte din oficiu

1. Printre atributele statului, potrivit Conventiei de la Montevideo, se numara:
a) un teritoriu vag definit

b) capacitatea de a intra in relatii cu alte state

c) absenta unui guvern

d) o populatie efemera

2. Realizarea treptata a Uniunii Vamale in cadrul Uniunii Europene nu a implicat una dintre
urmatoarele etape:

a) inlaturarea completd, dar treptata, a restrictiilor cantitative in calea relatiilor comerciale dintre
statele membre

b) inldturarea completd, dar treptata, a taxelor vamale de import si export in relatiile comerciale
dintre statele membre

¢) aplicarea principiului recunoasterii reciproce in sectoarele 1n care nu s-a realizat armonizarea in
cazul cerintelor de ordin tehnic

d) inlaturarea completa, dar treptata, a altor bariere netarifare in calea relatiilor comerciale dintre
statele membre

3. Economia mondiald apare ca o retea in care diferiti actori se dezvoltd, opereaza si se influenteaza
reciproc, rezultand un sistem:

a) interdependent si neconectat

b) interdependent si interconectat

c¢) independent si deconectat

d) dependent si subconectat
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4. Rolurile pe care fiecare dintre noi le joaca in economia mondiald se manifesta sub urmdtoarele
forme:

a) exclusiv consumatori

b) exclusiv producatori

¢) niciunul dintre celelalte raspunsuri nu este corect

d) exclusiv membri ai unei organizatii sau asociatii internationale

5. Compromisul reprezinta.:

a) renuntarea unilaterald, de catre una dintre parti, la una sau mai multe dintre pozitiile sustinute in
scopul credrii conditiilor pentru o intelegere

b) o strategie de negociere

¢) o stratagema

d) acordarea de concesii reciproce pentru a debloca tratativele

6. Actiunile punctuale de valorificare a unor oportunitati sau de raspuns la un context aparut in
cursul tratativelor reprezinta:

a) stratageme

b) tehnici de negociere

c) strategii de negociere

d) tactici de negociere

7. A explodat dupa anii 1960:

a) niciunul dintre celelalte raspunsuri nu este corect
b) atat numarul OING-urilor, cat si al OIG-urilor

¢) numarul OING-urilor

d) numarul OIG-urilor

8. Membrii Parlamentului European:

a) sunt alesi de cetatenii UE prin vot direct

b) reprezinta Uniunea 1n negocierile pentru semnarea acordurilor internationale
c¢) sunt numiti de guvernele statelor membre

d) au un mandat de 4 ani

9. Identificati cele trei tactici de persuasiune utilizate in cazul unei negocieri cooperative.
a) recomandarea, apelul normativ pozitiv, recompensa

b) apelul normativ negativ, imperativul, amenintarea

c) avertismentul, promisiunea, disimularea informatiei

d) amenintarea, bluff-ul, disimularea informatiei
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10. Negocierea de tip win-win este una:
a) conflictuala

b) obiectiva

c) cooperativa

d) defensive

11. Tehnica de negociere ,,in pachet” consta in:

a) transarea tratativelor in puncte distincte de negociere, care sunt discutate succesiv, ordonat si fara
divagatii

b) adaugarea creativa de elemente (operatiuni noi sau alternative originale), cu scopul de a facilita
acordul si de a propune o noua intelegere

c) abordarea de tip ,,asta nu pot hotéri eu”, care urméareste sa dezvaluie motivatiile prezumtive ale
celeilalte parti

d) negocierea tuturor aspectelor privite ca un tot unitar

12. Care dintre urmatoarele acte legislative ale UE nu are caracter obligatoriu?
a) decizia

b) avizul

c) directiva

d) regulamentul

13. O orientare policentrica a unei societati transnationale presupune:
a) impunerea conditiilor din tara de origine

b) impunerea conditiilor din tara cea mai dezvoltata

c¢) impunerea conditiilor din tara cel mai putin dezvoltata

d) adaptarea la conditiile locale

14. Cvasimonopolul initiativei legislative in cazul procedurii legislative ordinare (cunoscuta
anterior Tratatului de la Lisabona drept procedura de codecizie) revine:

a) Parlamentului European

b) Comisiei Europene

c¢) Curtii Europene de Justitie

d) Consiliului European

15. Una dintre urmatoarele tari nu este membra a zonei euro:
a) Lituania

b) Slovenia

c¢) Suedia

d) Slovacia
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16. Tehnica de negociere ce presupune transarea tratativelor in puncte distincte de negociere, care
sunt discutate succesiv, ordonat si fara divagatii, este:

a) tehnica extinderii

b) tehnica ,,celor patru trepte”

¢) tehnica de negociere ,,in pachet”

d) tehnica de negociere ,,punct cu punct”

17. Care este un concept fundamental al unei strategii de negociere integrativa?
a) crearea de valoare pentru a maximiza castigurile tuturor partilor implicate

b) maximizarea beneficiilor uneia dintre parti

c) asigurarea ca nu se fac concesii in timpul procesului

d) concentrarea exclusiv pe castiguri pe termen scurt

18. Dezvoltarea sectorului secundar implica:
a) regres tehnologic

b) cresterea productivitatii muncii

¢) eliminarea mecanizarii

d) mono-industrializare

19. Printre motivatiile internationalizarii firmelor se numara cele legate de:
a) atitudinea guvernelor

b) economia subterana

c) costuri

d) economia de comanda

20. Cum descrie manualul rezultatul strategiilor conflictuale de negociere?
a) gasirea unor solutii reciproc benefice

b) crearea de valoare

¢) castigul unei parti in detrimentul celeilalte

d) castiguri egale pentru ambele parti

21. Care dintre urmdtoarele este un principiu care sta la baza elaborarii Politicii Regionale a UE?
a) concentrarii

b) durabilitatii resurselor

c¢) mobilitatii factorilor de productie

d) securitdtii nationale
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22. Intre principalii actori ai sistemului economiei mondiale apar urmdtoarele tipuri de fluxuri:
a) naturale si institutionale

b) comerciale, de persoane si monetar-financiare

c) transversale si longitudinale

d) tarifare si paratarifare

23. Cine reprezinta Uniunea Europeand in cadrul Organizatiei Mondiale a Comertului (OMC)?
a) Comisia Europeana

b) Parlamentul European

c¢) Banca Centrala Europeana

d) Consiliul European

24. Consiliul UE este o entitate juridicd unicd ce se reuneste intr-un numar de formatiuni diferite, in
functie de subiectul discutat, iar acest numar este:

a) 11

b) 12

c)13

d) 10

25. Care dintre urmatoarele tari nu face parte din Spatiul Schengen?
a) Cipru

b) Danemarca

c) Austria

d) Suedia

26. Conform manualului, cum a afectat criza economica din 2006-2007 din Statele Unite ale
Americii economia globala?

a) a influentat exporturile japoneze si a declansat o criza financiara in Islanda

b) a stabilizat pietele financiare prin interventii guvernamentale rapide

c¢) a avut un impact redus sau deloc asupra structurilor economice globale

d) a avut ca rezultat o crestere temporard a comertului global

27. Tehnica ,, falsului pivot” se refera la:

a) deblocarea negocierilor, aducind in discutie balanta dintre avantajele dobandite de catre partenerul
de negociere si concesiile facute de acesta

b) declararea artificiald a unor puncte de discutie ca fiind extrem de importante, pentru care se
pastreaza pozitii ferme sau se solicita concesii, cu scopul distragerii atentiei de la punctele cu
adevarat importante

c) adaugarea creativa de elemente (operatiuni noi sau alternative originale), cu scopul de a facilita
acordul si de a propune o noua intelegere

d) abordarea de tip ,,asta nu pot hotari eu”, care urmareste sa dezvaluie motivatiile prezumtive ale
celeilalte parti
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28. In comparatiile internationale sunt avute in vedere mai multe categorii de indicatori, printre
care cei de:

a) potential artificial

b) potential apolitic

c) potential absolut

d) potential non-economic

29. Teoria moderna a capitalului uman a fost dezvoltata inca din anii 1950, reprezentantii cei mai de
seamd fiind din grupul cercetatorilor de la:

a) Universitatea din Chicago

b) Universitatea Uppsala

c¢) Universitatea Sorbona

d) Universitatea Oxford

30. Planul de analiza a guvernantei globale din perspectiva cadrului juridic aplicabil acesteia pune
accentul pe:

a) dimensiunea politicd a procesului

b) dimensiunea structural-institutionald a procesului

c) identificarea aspectelor dilematice, structurarea acestora in functie de un set de criterii de natura
normativa si gasirea raspunsurilor posibile in contextul in care se pozitioneaza fenomenul si este
plasat analistul acestuia

d) faptul ca tot mai multe segmente ale economiei internationale capatd o importantd dimensiune
transfrontaliera si necesita solutii negociate la nivelul unor organizatii internationale, acceptate prin
consens si dotate cu mecanismele care sd asigure corecta lor implementare
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ACADEMIA DE STUDII ECONOMICE DIN BUCURESTI
FACULTATEA DE RELATII ECONOMICE INTERNATIONALE

ADMITERE PENTRU PROGRAMELE DE STUDII DE MASTERAT — 2026
IN LIMBA ROMANA

VARIANTA C6

30 intrebari — 4 variante de raspuns dintre care 1 corect.
Punctaj: 100 puncte = 3 puncte fiecare intrebare + 10 puncte din oficiu

1. Tehnica ,,falsului pivot” se refera la:

a) adaugarea creativa de elemente (operatiuni noi sau alternative originale), cu scopul de a facilita
acordul si de a propune o noua intelegere

b) deblocarea negocierilor, aducand in discutie balanta dintre avantajele dobandite de catre
partenerul de negociere si concesiile facute de acesta

c) abordarea de tip ,,asta nu pot hotéri eu”, care urméareste sa dezvaluie motivatiile prezumtive ale
celeilalte parti

d) declararea artificiala a unor puncte de discutie ca fiind extrem de importante, pentru care se
pastreaza pozitii ferme sau se solicitd concesii, cu scopul distragerii atentiei de la punctele cu
adevarat importante

2. Compromisul reprezinta:

a) renuntarea unilaterald, de catre una dintre parti, la una sau mai multe dintre pozitiile sustinute in
scopul credrii conditiilor pentru o Intelegere

b) o strategie de negociere

¢) o stratagema

d) acordarea de concesii reciproce pentru a debloca tratativele

3. Conform manualului, cum a afectat criza economica din 2006-2007 din Statele Unite ale Americii
economia globala?

a) a avut ca rezultat o crestere temporara a comertului global

b) a stabilizat pietele financiare prin interventii guvernamentale rapide

c) a avut un impact redus sau deloc asupra structurilor economice globale

d) a influentat exporturile japoneze si a declansat o criza financiara in Islanda
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4. Planul de analiza a guvernantei globale din perspectiva cadrului juridic aplicabil acesteia pune
accentul pe:

a) dimensiunea politicd a procesului

b) dimensiunea structural-institutionald a procesului

c) faptul ca tot mai multe segmente ale economiei internationale capéta o importantd dimensiune
transfrontalierd si necesita solutii negociate la nivelul unor organizatii internationale, acceptate prin
consens si dotate cu mecanismele care sa asigure corecta lor implementare

d) identificarea aspectelor dilematice, structurarea acestora in functie de un set de criterii de natura
normativa si gasirea raspunsurilor posibile in contextul in care se pozitioneaza fenomenul si este
plasat analistul acestuia

5. Economia mondiald apare ca o retea in care diferiti actori se dezvoltd, opereaza si se influenteaza
reciproc, rezultand un sistem:

a) independent si deconectat

b) dependent si subconectat

¢) interdependent si interconectat

d) interdependent si neconectat

6. A explodat dupa anii 1960:

a) niciunul dintre celelalte raspunsuri nu este corect
b) numarul OING-urilor

c¢) atat numarul OING-urilor, céat si al OIG-urilor

d) numarul OIG-urilor

7. O orientare policentrica a unei societati transnationale presupune:
a) impunerea conditiilor din tara de origine

b) adaptarea la conditiile locale

c¢) impunerea conditiilor din tara cel mai putin dezvoltata

d) impunerea conditiilor din tara cea mai dezvoltata

8. Dezvoltarea sectorului secundar implica:
a) mono-industrializare

b) eliminarea mecanizarii

c) regres tehnologic

d) cresterea productivitatii muncii

9. Negocierea de tip win-win este una:
a) cooperativa

b) defensiva

¢) conflictuala

d) obiectiva
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10. Tehnica de negociere ,,in pachet” consta in:

a) addugarea creativa de elemente (operatiuni noi sau alternative originale), cu scopul de a facilita
acordul si de a propune o noua intelegere

b) transarea tratativelor in puncte distincte de negociere, care sunt discutate succesiv, ordonat si fara
divagatii

¢) negocierea tuturor aspectelor privite ca un tot unitar

d) abordarea de tip ,,asta nu pot hotari eu”, care urmareste sa dezvaluie motivatiile prezumtive ale
celeilalte parti

11. Rolurile pe care fiecare dintre noi le joacd in economia mondiala se manifesta sub urmdtoarele
forme:

a) niciunul dintre celelalte raspunsuri nu este corect

b) exclusiv membri ai unei organizatii sau asociatii internationale

¢) exclusiv consumatori

d) exclusiv producatori

12. Actiunile punctuale de valorificare a unor oportunitati sau de rdaspuns la un context apdrut in
cursul tratativelor reprezinta:

a) stratageme

b) tactici de negociere

c) tehnici de negociere

d) strategii de negociere

13. Teoria moderna a capitalului uman a fost dezvoltatd incd din anii 1950, reprezentantii cei mai de
seamd fiind din grupul cercetdatorilor de la:

a) Universitatea Uppsala

b) Universitatea din Chicago

c¢) Universitatea Sorbona

d) Universitatea Oxford

14. Care dintre urmadtoarele acte legislative ale UE nu are caracter obligatoriu?
a) avizul

b) directiva

¢) decizia

d) regulamentul
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15. Realizarea treptata a Uniunii Vamale in cadrul Uniunii Europene nu a implicat una dintre
urmatoarele etape:

a) aplicarea principiului recunoasterii reciproce in sectoarele n care nu s-a realizat armonizarea in
cazul cerintelor de ordin tehnic

b) inldturarea completd, dar treptata, a taxelor vamale de import si export in relatiile comerciale
dintre statele membre

c) inlaturarea completd, dar treptata, a altor bariere netarifare in calea relatiilor comerciale dintre
statele membre

d) inldturarea completa, dar treptatd, a restrictiilor cantitative in calea relatiilor comerciale dintre
statele membre

16. Care dintre urmatoarele este un principiu care sta la baza elaborarii Politicii Regionale a UE?
a) mobilitatii factorilor de productie

b) securitatii nationale

¢) concentrarii

d) durabilitatii resurselor

17. Intre principalii actori ai sistemului economiei mondiale apar urmdtoarele tipuri de fluxuri:
a) naturale si institutionale

b) comerciale, de persoane si monetar-financiare

c) tarifare si paratarifare

d) transversale si longitudinale

18. In comparatiile internationale sunt avute in vedere mai multe categorii de indicatori, printre
care cei de:

a) potential non-economic

b) potential absolut

¢) potential apolitic

d) potential artificial

19. Identificati cele trei tactici de persuasiune utilizate in cazul unei negocieri cooperative:
a) apelul normativ negativ, imperativul, amenintarea

b) avertismentul, promisiunea, disimularea informatiei

c¢) amenintarea, bluff-ul, disimularea informatiei

d) recomandarea, apelul normativ pozitiv, recompense

20. Care dintre urmadtoarele tari nu face parte din Spatiul Schengen?
a) Suedia

b) Danemarca

c¢) Austria

d) Cipru
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21. Care este un concept fundamental al unei strategii de negociere integrativa?
a) maximizarea beneficiilor uneia dintre parti

b) asigurarea ca nu se fac concesii in timpul procesului

c) crearea de valoare pentru a maximiza castigurile tuturor partilor implicate

d) concentrarea exclusiv pe castiguri pe termen scurt

22. Cvasimonopolul initiativei legislative in cazul procedurii legislative ordinare (cunoscuta
anterior Tratatului de la Lisabona drept procedura de codecizie) revine:

a) Consiliului European

b) Parlamentului European

c¢) Curtii Europene de Justitie

d) Comisiei Europene

23. Cine reprezinta Uniunea Europeanad in cadrul Organizatiei Mondiale a Comertului (OMC)?
a) Consiliul European

b) Comisia Europeana

c¢) Parlamentul European

d) Banca Centrala Europeana

24. Printre atributele statului, potrivit Conventiei de la Montevideo, se numara:
a) capacitatea de a intra in relatii cu alte state

b) absenta unui guvern

¢) o populatie efemera

d) un teritoriu vag definit

25. Consiliul UE este o entitate juridicd unicd ce se reuneste intr-un numar de formatiuni diferite, in
functie de subiectul discutat, iar acest numar este:

a) 10

b) 12

c) 11

d) 13

26. Membrii Parlamentului European:

a) sunt numiti de guvernele statelor membre

b) reprezintd Uniunea 1n negocierile pentru semnarea acordurilor internationale
¢) sunt alesi de cetatenii UE prin vot direct

d) au un mandat de 4 ani
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27. Printre motivatiile internationalizarii firmelor se numara cele legate de:
a) economia de comanda

b) economia subterana

c) costuri

d) atitudinea guvernelor

28. Cum descrie manualul rezultatul strategiilor conflictuale de negociere?
a) gasirea unor solutii reciproc benefice

b) castigul unei parti in detrimentul celeilalte

c) crearea de valoare

d) castiguri egale pentru ambele parti

29. Una dintre urmdtoarele tari nu este membrd a zonei euro:
a) Suedia

b) Slovenia

¢) Slovacia

d) Lituania

30. Tehnica de negociere ce presupune transarea tratativelor in puncte distincte de negociere, care
sunt discutate succesiv, ordonat i fara divagatii, este:

a) tehnica ,,celor patru trepte”

b) tehnica de negociere ,,in pachet”

¢) tehnica extinderii

d) tehnica de negociere ,,punct cu punct”
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